Portrait de Mr Noharinjanahary, directeur commercial
de la compagnie marseillaise de Madagascar (ROSO)

« Le métier de directeur commercial est tres exigeant et demande beaucoup de rigueur. Je détermine la
stratégie commerciale de mon entreprise sur I'ensemble du territoire, veille a sa mise en ceuvre et contréle les
résultats. Il faut bien gérer le portefeuille de crédits des collecteurs et des commergants, sinon on risque d’avoir
un solde débiteur en fin d’exercice. De méme, il faut veiller a la bonne gestion des stocks de marchandise pour
éviter d’avoir des invendables ou des produits périmés. C'est un meétier trés stimulant et dynamique, qui
m’améne a étre en relation permanente avec les fournisseurs, les clients, les acheteurs... Jai la pression
d’améliorer le chiffre d’affaires et les bénéfices de l'entreprise d’année en année, mais c’est aussi un défi

énorme, qui me plait de relever ».
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Matiéres enseignées: marketing, gestion
commerciale,  techniques  commerciales,
commerce international, droit commercial, droit
pénal des affaires, droit du travail, droit des
sociétés, comptabilité...

Langues: Malgache, frangais, anglais, la
maitrise d’autres langues et un plus et peut
faire la différence a 'embauche

ISCAM (Institut Sup. de Commerce et d’Admin. de Madagascar), Antananarivo
ISPM (Institut Supérieur Polytechnique de Madagascar), Antananarivo
UCM (Université Catholique de Madagascar), Antananarivo

Baccalauréat général, toutes séries pour rentrer a
luniversité. Sélection rigoureuse au fil des années,
seuls les meilleurs restent

Tronc commun les 3éres années, puis spécialisation en
4¢éme année

Capacité de management, prise de décision, exigence
envers soi méme et ses collaborateurs
Capacités d’'analyse, rigueur, aisance relationnelle

Fort contact humain, relations avec les clients,
acheteurs, fournisseurs, population locale...

Pression due aux résultats, travail exigeant et trés
prenant, étre disponible, imprévus permanents

Bonne insertion professionnelle. Possibilités de travailler
dans des entreprises nationales et internationales

www.iscam-mada.org
www.ispm-edu.com
www.ucm.mg

Document consultable et téléchargeable gratuitement sur le site www.programmeceres.org



